@ UG VERTRIEB

VERTRIEB | STRATEGIE | PLANUNG

Firma:
Stral3e/Nr.:
PLZ/Ort:
Telefon:
E-Mail:
Website:

Wer soll erreicht werden (Zielgruppe)?

Wer sind die Ansprechpartner?

Was ist Inr Angebot? Was mdchten Sie anbieten?

Welche Probleme hat lhre Zielgruppe, die Sie mit lnrem Angebot [6sen?

Welchen Nutzen hat der Kunde von lhren Produkten und / oder Dienstleistungen?

Womit lassen sich diese Vorteile beweisen/begriinden?
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Welches ist der haufigste Grund, warum Interessenten lhr Angebot vielleicht NICHT nutzen?
(Diesen Grund sollten wir moglichst entkraften!)

Wer sind lhre Mitbewerber?

Welche Unterschiede gibt es beziiglich Ihrer Mitbewerber?

Sonstiges, was ich noch wissen sollte:




